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หลกัสูตรพลิกวิธีคิด.. พิชิตยอดขาย
วนัท่ี 5 เมษายน 2560   เวลา 09.00 – 16.00 น.

ณ โรงแรมโกลด ์ออรคิ์ด แบงค็อก (ถนนวิภาวดีฯ-สุทธิสาร)

วิทยากร: อาจารยสุ์พจน ์กฤษฎาธาร
อดีต Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด 

บริษัท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรีส จาํกดั จากสหรฐัอเมริกา  

Senior Manager ฝ่ายขายและบริการ บริษัท เทเลคอมเอเชีย คอรป์อเรชัน่ จาํกดั (มหาชน) 

และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บริษัท เบอริงเกอร ์อินเกลไฮม ์(ไทย) จาํกดั จากเยอรมนี

จากประสบการณต์รงและจริงในวงการท่ีมากดว้ยคุณภาพมากกว่า 30 ปี

หวัขอ้การบรรยายและ Workshop

Module1:   มองตน สะทอ้นตน สู่ความเป็นมืออาชีพ

• กิจกรรม: มองตน มองจิต สะทอ้นความนึกคิด

• มุมมองความคิดและทศันคติสู่ความสาํเร็จ

• คิดอยา่งไรใหมุ่้งมัน่พิชิตเป้าหมาย (Positive Thinking)

• เป้าหมายในงาน และ เป้าหมายในชีวิต

• กิจกรรม: กระตุน้ความคิดเพื่อความสุขและความสาํเร็จในงานขาย

• ทาํอยา่งไรจึงจะเป็น “สุดยอดพนักงานขาย” ท่ีองคก์รตอ้งการ

• หลกัการทาํงานขายอยา่งมีความสุข

Module 2:   สุดยอดเทคนิค...พิชิตยอดขาย

• การขายเชิงรุกบนพื้ นฐาน PDCA

• การวิเคราะหล์กูคา้อยา่งถึงก๋ึน

• การเขา้ถึงลกูคา้อยา่งชาญฉลาด

• การนําเสนอสินคา้อยา่งท่ีลกูคา้ยากจะปฏเิสธ

• กิจกรรม: การขายเพื่อพิชิตยอดขาย

• ปัจจยัแห่งความสาํเร็จในการพิชิตเป้าหมายการขาย

• สรุป คาํถามและคาํตอบ

หลกัการและเหตผุล

ในสภาวะการแขง่ขนัท่ีรุนแรงในปัจจุบนั การขายเป็นปัจจยัหน่ึงท่ีสาํคญัยิง่ ซ่ึงส่งผลกระทบโดยตรงต่อการเพิ่ม

ยอดขายทั้งในระยะสั้นและระยะยาว นักขายตอ้งมีทกัษะการขายและการนําเสนอสินคา้ท่ีดี เพื่อสรา้งความประทบัใจแก่

ลกูคา้ จนส่งผลให ้“จากลกูคา้ กลาย ลกูคา้ประจาํได”้ 

หลกัสตูรน้ีจึงพฒันาขึ้ นเพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการอบรมไดเ้รียนรูเ้ทคนิคมุมมองความคิดเพื่อความสุขและความสาํเร็จในงาน

ขาย การเพิ่มยอดขายดว้ยกลยุทธต่์าง ๆ ทางดา้นการขายแบบเชิงรุก และสามารถวิเคราะหล์กูคา้อยา่งชาญฉลาด ซ่ึง

เม่ือจบการอบรม พนักงานสามารถสรา้งยุทธวิธีในการเพิ่มยอดขายและประยุกตต่์อยอดความรูไ้ดด้ว้ยตนเอง

วตัถปุระสงค์

1.    เพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการอบรมไดท้ราบเทคนิคดา้นการเพิ่มยอดขายและไดมุ้มมองใหม่ ๆ ดา้นความคิดและทศันคติท่ีดี

ในงานขายเพื่อใหพ้ิชิตเป้าหมายไดอ้ยา่งง่ายดายและประสบความสาํเร็จ  

2.    เพื่อใหผู้เ้ขา้รบัการอบรมสามารถนําความรูท่ี้ได ้ไปประยุกตใ์ชก้บัการทาํงานและต่อยอดใหก้บัองคก์รสงูสุด



อตัราคา่ลงทะเบยีน

หลกัสูตรพลิกวิธีคิด.. พิชิตยอดขาย

ราคาปกติท่านละ 3,900 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,173 บาท
สมคัรก่อนวนัท่ี 22 มีนาคม 2560 เหลือเพียง! ท่านละ 3,400 บาท (ไม่รวมภาษีมลูค่าเพิ่ม)

บรษิทั เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จาํกดั 
ท่ีอยู ่16/54 แขวงแสมดาํ เขตบางขนุเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299 

เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

 เช็คขดีคร่อมสัง่จ่าย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรว์ิส จาํกดั

 โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขท่ีบญัชี 022-3-91431-4

• ราคานีร้วม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร

• เฉพาะนิติบคุคลสามารถหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย 3% ได้

• ใบเสร็จคา่ลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใช้จ่ายทางบญัชีได้ 200 %

ลงทะเบียนเพ่ือเขา้ร่วมสมัมนา

ชือ่บรษัิท /หน่วยงาน...................................................................................................................................
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หมายเหต ุ...........................................................................................................................................................

การแจง้ยกเลิก : ผูส้มคัรสามารถท่ีจะยกเลิกการเขา้อบรมได้ ในกรณีท่ีท่านยกเลิกก่อนวนังาน 10 วนั บริษัทฯ จะหกัค่าธุรการ รอ้ยละ 15 ของคา่

สมคัร และในกรณีท่ีท่านยกเลิกก่อนวนังาน 7 วนั บริษัทฯ คนืเงินรอ้ยละ 50 ของค่าสมคัร นอกเหนือจากน้ีแลว้ บริษัทฯ จะไมค่ืนเงินใดๆ ทั้งส้ิน

การจองมีผลเมื่อชาํระเงินเรียบรอ้ยแลว้และแสดงใบ Pay-in เพื่อเป็นหลกัฐานในการสาํรองท่ีนัง่
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