
หลกัการและเหตผุล

พนักงานขาย คือ หวัใจของการสรา้งยอดขาย แต่ปัญหาท่ีพบกนัเป็นประจาํ... ไดแ้ก ่จะจา่ยผลตอบแทนอยา่งไรใหเ้กิดความ

คุม้คา่สงูสุดใหอ้งคก์ร และพนักงานขายจะไดมี้กาํลงัใจผลกัดนัตนเองใหไ้ดนั้กขายมือทอง และโดยเฉพาะการจา่ยคา่

คอมมิชชัน่ หากจา่ยมากไป พนักงานขายรวย บริษัทไมท่าํกาํไร แต่จา่ยน้อยไป พนักงานขายก็จะไมเ่กิดแรงจงูใจในการขาย

ทั้งหลายทั้งปวงเหล่าน้ี..จะหมดไป ดว้ยหลกัสตูรน้ี

วตัถุประสงค:์  

เพ่ือใหผู้เ้ขา้อบรมไดเ้รียนรูถึ้งเทคนิคการบริหารผลตอบแทนใหแ้กพ่นักงานขาย

เพ่ือใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถนําไปใชป้ฏิบติัจริงไดอ้ยา่งมีประสิทธิภาพ

หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา:

Module 1 บทบาทหนา้ท่ีของพนกังานขาย

บทบาท  หนา้ท่ี และความสาํคญัของพนักงานขาย

ส่ิงท่ีช่วยกระตุน้ใหพ้นักงานขายทาํงานสนุก

กิจกรรม  คน้หาแรงบนัดาลใจใหพ้นักงานขายมีแรงฮึด

Module 2  โครงสรา้งรายไดพ้นกังาน

รายได ้และค่าใชจ้า่ยของพนักงานขาย ...มากจากไหน

การตั้งเป้าหมาย  และตวัช้ีวดั ในงานขาย

กลยุทธส์รา้งแรงจงูใจของฝ่ายขาย

กิจกรรม  ทาํอยา่งไรจึงทาํงานคุม้ค่า ผลงานคุม้เงิน

Module 3  ผลประโยชนอ์ยา่งไร ทาํใหพ้นกังานขาย ฮึกเหิม

เคร่ืองมือการสรา้งแรงจงูใจท่ีไดผ้ล

เป็นตวัเงิน  หรือ  ไมเ่ป็นตวัเงิน

ไดป้ระจาํ / เป็นครั้งคราว

ปัจจยัในการเลือก Commission  และ Intensive

กิจกรรม  การจดัทาํโครงสรา้งผลตอบแทน

Module 4 เลือกกระตุน้ เลือกตอบแทน  พฒันาตอ่เน่ือง

การกระตุน้พนักงานขายโดยไมใ่ชผ้ลตอบแทน

กระบวนการพฒันาโครงสรา้งผลตอบแทน

ปัจจยัแห่งความสาํเร็จในการบริหารค่าตอบแทนพนักงานขาย

ขอ้ควรระวงัในการจดัทาํผลตอบแทนพนักงานขาย

สรุปคาํถาม และคาํตอบ

สมคัรเขา้รว่มสมัมนา Tel: 02-044-5895 , 085-938-6299 Fax.02-9030080 ตอ่ 
4326

E-Mail : info@perfecttrainingandservice.com   
f i i d i

หลกัสูตร เทคนิคบรหิารค่าตอบแทนพนักงานขาย

วนัท่ี 18 มกราคม 2561   เวลา 09.00 - 16.00 น.** ณ โรงแรมแกรนด ์สุขุมวิท 6

วิทยากร: 

ดร.พิพฒันพ์ล  เพ็ชรเท่ียง

กรรมการชมรมขาย สมาคม
การตลาดแหง่ประเทศไทย
ท่ีปรึกษาด้านพฒันาบคุลากร
ธุรกิจค้าปลีก และธุรกิจบริการ

ประเภทตา่งๆ
อาจารย์พิเศษ สาขาวิทยาการ
จดัการ การบริหารทรัพยากร
มนษุย์สถาบนัการศกึษา



บรษิทั เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จาํกดั 

ท่ีอยู ่16/54 แขวงแสมดาํ เขตบางขุนเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-0445895  Mobile. 085-9386299  

เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

  เช็คขีดคร่อมสัง่จา่ย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรว์ิส จาํกดั

  โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขท่ีบญัชี 022-3-91431-4

•  ราคารวม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร

•  เฉพาะนิติบุคคลสามารถหกัภาษี ณ ท่ีจา่ย 3% ได้

•  ใบเสร็จคา่ลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทึกหกัคา่ใชจ้า่ยทางบญัชีได ้200 %

ลงทะเบยีนเพือ่เขา้รว่มสมัมนา

ช่ือบริษัท /หน่วยงาน .................................................................................................................................................................................................

ท่ีอยู่บริษัท ..................................................................................................................................................................................................................

                  
1. ช่ือ....................................................................................................... ตําแหน่ง .................................................................. Email ..............................................................

2. ช่ือ....................................................................................................... ตําแหน่ง .................................................................. Email ..............................................................

3. ช่ือ....................................................................................................... ตําแหน่ง .................................................................. Email ..............................................................

4. ช่ือ....................................................................................................... ตําแหน่ง .................................................................. Email ..............................................................

5. ช่ือ....................................................................................................... ตําแหน่ง .................................................................. Email ..............................................................
                  

โทรศพัท์ ...................................................................... เบอร์ตอ่....................................................... โทรสาร .............................................

หมายเหต ุ.................................................................................................................................................................................................

หมายเหต ุ: ผู้สมคัรแจ้งยกเลิกการเข้าอบรมได้ ในกรณีท่ีทา่นยกเลิกก่อนวนังาน 10 วนั บริษัทฯ จะหกัคา่ธุรการร้อยละ 15 ของคา่สมคัร และในกรณีท่ี
ทา่นยกเลิกก่อนวนังาน 7 วนั บริษัทฯ คืนเงินร้อยละ 50 ของคา่สมคัร นอกเหนือจากนีแ้ล้ว บริษัทฯ จะไมคื่นเงินใดๆ ทัง้สิน้ การจองมีผลเม่ือชําระเงิน
เรียบร้อยแล้วและแสดงใบ Pay-in เพ่ือเป็นหลกัฐานในการสํารองท่ีนัง่เท่านัน้

อตัราคา่ลงทะเบยีน

หลกัสูตร เทคนิคบรหิารค่าตอบแทนพนกังานขาย

ราคาปกติท่านละ 3,900 บาท + VAT 7% = 4,173 บาท

สมคัรก่อนวนัท่ี 12 มกราคม 2561   เหลือเพียง! ทา่นละ 3,400 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม)


