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หลกัสูตร ทักษะการวิเคราะห์และการวางแผนการขาย
(Analytical Sales Planning-Sales Road-mapping)

ÅÉòÕîÛäâèòÚØöć 11 ßåêáóÅâ 2561  ÿèæó 09.00 · 16.00 Ú. Ô āäÈĀäâāÂæÕ° îîä°ÅõÕ (×ÚÚèõáóèÕöð-ëùØÙõëóä)
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วตัถปุระสงค ์

Å ÿßøćîëä­óÈÅèóâäú­ÅèóâÿÃ­óĂÉÿäøćîÈØòÂêñÂóäèõÿÅäóñì° Āæñ ÂóäèóÈĀÝÚÂóäÃóãîã¬óÈÿÜĆÚäñÛÛ

Å ÿßøćîĂì­Ýú­ÿÃ­óîÛäâëóâóä×ÚČóÅèóâäú­ØöćăÕ­ăÜÜäñãùÂÖ°ĂË­ĂÚÂóäèõÿÅäóñì° Āæñ ÂóäèóÈĀÝÚÂóäÃóãĂì­ÜäñëÛÅèóâëČóÿäĆÉ îã¬óÈ

ÿìâóñÂòÛÖÚÿîÈĂÚÈóÚÃóãăÕ­îã¬óÈâöÜäñëõØÙõáóß

หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา

1. ÂäîÛĀÚèÅõÕ: ÅèóâëČóÅòÎĀæñÜäñāãËÚ°ÃîÈĀÝÚÂóäÃóã

2. ë¬èÚÜäñÂîÛÃîÈĀÝÚÂóäÃóã

3. ÃòĈÚÖîÚÂóäèõÿÅäóñì°ĀæñèóÈĀÝÚÂóäÃóã (Sales Planning )

Å ÂóäèõÿÅäóñì°ë×óÚÂóäÔ°ØóÈÂóäÖæóÕ (SWOT Analysis)

Å ÂóäÿÃ­óĂÉĀæñÂóäÜäñãùÂÖ°ĂË­ ´Five Forces of Competitionµ

Å ÂóäßãóÂäÔ°ÂóäÃóã (Sales Forecasting)

4. ÂóäÂČóìÚÕÿÜ­óìâóãÂóäÃóã (Sales Goal Setting) ëČóìäòÛßÚòÂÈóÚÃóã

5. ÂõÉÂääâ Workshop: ÂóäèõÿÅäóñì°ë×óÚÂóäÔ°ÃîÈÙùäÂõÉÿßøćîÂóäÃóã

6. ÂõÉÂääâ Workshop: ÂóäèóÈĀÝÚÂóäÃóã (Sales Road-mapping) 

7. ÂóäÚČóÿëÚîĀÝÚ Sales Road-mapping ÉóÂÝú­ÿÃ­óëòââÚó

8. Ã­îâúæÂóäèóÈĀÝÚ

9. ÂóäÜäñãùÂÖ°ĂË­ĀÝÚÂóäÃóã- ĀÝÚÜÐõÛòÖõÂóäëČóìäòÛßÚòÂÈóÚÃóã

10. ÂóäÖõÕÖóâĀæñÂóäÅèÛÅùâĀÝÚÂóäÃóã

11. ÿÅäøćîÈâøîëÚòÛëÚùÚĀÝÚÂóäÃóã

12. Ã­îÅèääñèòÈĂÚÂóäèõÿÅäóñì°ĀæñÉòÕØČóĀÝÚÂóäÃóã // ëäùÜ ÅČó×óâ Āæñ ÅČóÖîÛ

วิทยากร: อาจารยสุ์พจน ์กฤษฎาธาร

îÕöÖ Business Unit Manager Þ¬óãÃóãĀæñÞ¬óã
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ÿØÿæÅîâÿîÿËöã Åîä°ÜîÿäËòćÚ ÉČóÂòÕ (âìóËÚ) 

Āæñ  Þ¬óãÃóãĀæñÞ¬óãÂóäÖæóÕ ÛäõêòØ ÿÛîäõÈ

ÿÂîä° îõÚÿÂæăïâ° (ăØã) ÉČóÂòÕ ÉóÂÿãîäâÚö

ÉóÂÜäñëÛÂóäÔ°ÖäÈĀæñÉäõÈĂÚèÈÂóäØöćâóÂ

Õ­èãÅùÔáóßâóÂÂè¬ó 25 Üö



บรษิทั เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จ  ากดั 

Øöćîãú¬ 16/54 ĀÃèÈĀëâÕČó ÿÃÖÛóÈÃùÚÿØöãÚ  ÂäùÈÿØßð 10150 

Tel.02-4646524  Mobile. 085-938-6299  

ÿæÃÜäñÉČóÖòèÝú­ÿëöãáóêö 0735553003036

Ä ÿËĆÅÃöÕÅä¬îâëòćÈÉ¬óã ÛäõêòØ ÿßîÿàÂØ° ÿØäÚÚõćÈ ĀîÚÕ° ÿÌîä°èõë ÉČóÂòÕ

Ä āîÚÿÈõÚÿÃ­óÛòÎËöîîâØäòßã° ÙÚóÅóäÂëõÂäăØã ëóÃó ÛóÈÛîÚ ÿæÃØöćÛòÎËö 022-3-91431-4

Å äóÅóÚöĈäèâ ÿîÂëóäÂóäîÛäâ / îóìóäè¬óÈĀæñîóìóäÂæóÈèòÚÖæîÕìæòÂëúÖä
Å ÿÊßóñÚõÖõÛùÅÅæëóâóä×ìòÂáóêö Ô ØöćÉ¬óã 3% ăÕ­
Å ĂÛÿëäĆÉÅ¬óæÈØñÿÛöãÚ ëóâóä×ÚČóăÜÛòÚØ÷ÂìòÂÅ¬óĂË­É¬óãØóÈÛòÎËöăÕ­ 200 %

ลงทะเบียนเพื่อเขา้ร่วมสมัมนา
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ÂóäĀÉ­ÈãÂÿæõÂ : Ýú­ëâòÅäëóâóä×ØöćÉñãÂÿæõÂÂóäÿÃ­óîÛäâăÕ­ ĂÚÂäÔöØöćØ¬óÚãÂÿæõÂÂ¬îÚèòÚÈóÚ 10 èòÚ ÛäõêòØð ÉñìòÂÅ¬óÙùäÂóä ä­îãæñ 15 ÃîÈÅ¬ó

ëâòÅä ĀæñĂÚÂäÔöØöćØ¬óÚãÂÿæõÂÂ¬îÚèòÚÈóÚ 7 èòÚ ÛäõêòØð ÅøÚÿÈõÚä­îãæñ 50 ÃîÈÅ¬óëâòÅä ÚîÂÿìÚøîÉóÂÚöĈĀæ­è ÛäõêòØð Éñăâ¬ÅøÚÿÈõÚĂÕą ØòĈÈëõĈÚ 

ÂóäÉîÈâöÝæÿâøćîËČóäñÿÈõÚÿäöãÛä­îãĀæ­èĀæñĀëÕÈĂÛ Pay-inÿßøćîÿÜĆÚìæòÂÑóÚĂÚÂóäëČóäîÈØöćÚòćÈ

อตัราคา่ลงทะเบยีน

äóÅóÜÂÖõØ¬óÚæñ 4,000 ÛóØ + VAT 7% äèâÿÜĆÚ 4,280 ÛóØ

สมคัรก่อนวนัที่ 4 พฤษภาคม 2561   เหลือเพียง! ท่านละ 3,500 บาท (ăâ¬äèâáóêöâúæÅ¬óÿßõćâ)
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