
กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย
“เรยีนรูเ้คล็ดลบัการเพิม่ยอดขายงา่ย ๆ แตไ่ดผ้ลลพัธท์ ีเ่ป็นเลศิ”

วนัจนัทรท์ ี ่20 มถิุนายน 2565 
ณ โรงแรมโกลด ์ออรคิ์ด กรุงเทพฯ (ถนนวิภาวดีฯ-สุทธิสาร)

หลกัสตูร 1 วนั

ทา่นละ 3,900 บาท ยังไม่รวมภาษีมูลค่าเพิม่ 7 %
เฉพาะนติบิคุคลสามารถหกัภาษี ณ ทีจ่่าย 3% ได ้
ราคานี้รวมเอกสาร อาหารว่างและอาหารกลางวันตลอดหลักสตูร

***สามารถหกัคา่ใชจ้า่ยทางภาษไีด ้200% ของคา่ใชจ้า่ย
จรงิ ตามพระราชกฤษฎกีาฉบบัที ่437 ใช ้19 ตุลาคม พ.ศ.
2548 เป็นตน้ไป

ในสภาพของการแข่งขันทีรุ่นแรงเชน่นี้ การขายจะประสบ
ความส าเร็จหรอืลม้เหลวนัน้ มปัีจจัยต่าง ๆ มากมายทีส่ง่ผลกระทบ
โดยตรง ไม่ว่าจะเป็นสนิคา้ พนักงานขาย คู่แข่ง รวมถงึสภาวะ
แวดลอ้มต่าง ๆ  พนักงานจะตอ้งอาศัยทกัษะ เทคนคิ ลูกล่อลูกชน
ในการเพิม่ยอดขายใหไ้ดด้ว้ยการบรหิารปัจจัยต่าง ๆ อย่างมี
ประสทิธภิาพ 

หากพนักงานขาดทกัษะดังกล่าวแลว้ ยอดขายย่อมลดลง
อย่างแน่นอน หรอื เพิม่ขึน้อย่างไม่เต็มที ่ดังนัน้จงึจ าเป็นอย่างยิง่
ทีพ่นักงานขายตอ้งเรยีนรูเ้ทคนคิและยุทธวธิใีนการขายและการ
บรหิารยอดขาย เพือ่สรา้งโอกาสแหง่ความส าเร็จในการขายและ
เพิม่ยอดขายในทีส่ดุ

หลักสตูรนี้ จงึไดพ้ัฒนาขึน้มาเพือ่ใหท้มีขาย ไดเ้รยีนรู ้
เทคนคิในการเพิม่ยอดขายอย่างมเีป็นระบบ ไดส้ ารวจและ
วเิคราะหแ์นวทางการปฏบิตัดิา้นงานขายของตน การท ากจิกรรม
ดา้นการเสนอขายทีป่ระยุกตข์ึน้ใหส้มจรงิ จนในทีส่ดุเมื่อจบการ
อบรม ผูเ้ขา้สมัมนาสามารถสรา้งยุทธวธิใีนการเพิม่ยอดขาย และ
ประยุกตต์่อยอดความรูด้า้นการขายไดด้ว้ยตนเอง

หลกัการและเหตผุล
หวัขอ้การบรรยายและ Workshop เวลา 09:00 น.-16:00 น.

Module 1 โอกาสแหง่การขาย และกลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย

1.เตรยีมพรอ้ม!!! ปัจจัยแหง่ความส าเร็จในการสรา้งโอกาสทางการ
ขาย เพือ่เพิม่ยอดขาย
2.วเิคราะห.์.....ปัญหาดา้นการขายและแนวทางแกไ้ข
3.เจาะแกน่.....การวเิคราะหค์ูแ่ข่ง เพือ่แสวงหาโอกาสการขาย
- ใครคอืคู่แข่ง
- จุดอ่อน จุดแข็งของคู่แข่ง
- เปรยีบเทยีบยอดขาย
- การตดิตามขอ้มูลและความเคลือ่นไหวคูแ่ข่ง

Module 2 เพ ิม่ยอดขายดว้ยหนึง่สมอง สองมอื และความ
พรอ้ม

4.ปฏบิตักิาร ... การเพิม่ยอดขายดว้ยตัวเอง
- สรา้งระบบการท างาน
- การวางแผนเป้าหมายการขายในแต่ละเดอืน
- วางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกบัลูกคา้
- การขายอย่างเป็นระบบเป็นขัน้ตอน
- การจัดเก็บขอ้มูลลูกคา้และความเขา้ใจลกูคา้เป็นรายๆ
- ความสม ่าเสมอในการเขา้พบ
- การทบทวนการขาย
- สรา้งพลังใจ เพิม่ไฟใหต้ัวเอง
5.กจิกรรมจ าลองสถานการณ์การขาย เพือ่หายุทธวธิกีารเพิม่
ยอดขาย
(ปฏบิตั ิพรอ้มใหเ้ทคนคิ / ความเห็นเพิม่เตมิจากวทิยากร เพือ่ให ้
ยอดขายเพิม่ขึน้อย่างเป็นระบบ)
6.สรุปค าถามและค าตอบ

วตัถุประสงค์
1.เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบหลักการและกลยุทธด์า้นการเพิม่
ยอดขายอย่างเป็นระบบ
2.เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมสามารถน าความรูท้ีไ่ด ้ไปใชใ้หเ้กดิ
ประโยชน์สงูสดุแกอ่งคก์ร

เนือ้หาหลกัสูตร 

คา่ลงทะเบยีน

อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร

➢ อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด

➢ บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จ ากัด จากสหรัฐอเมรกิา  

➢ Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอร์

ปอเรช่ัน จ ากัด (มหาชน)

➢ และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม์

(ไทย) จ ากัด จากเยอรมนี

วทิยากร
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สอบถามขอ้มลูเพิม่เตมิ

โทรศัพท ์085-938-6299, 082-4235915

ลงทะเบยีนส ารองทีน่ ัง่
กรอกแบบฟอรม์ สง่มายัง 
➢ อเีมล์ brainassetsale1@gmail.com

วธิกีารช าระเงนิ

❑ โอนเงนิเขา้บญัชอีอมทรัพย ์ธนาคารกรุงเทพ สาขา้นแพว้
❑ เลขทีบ่ญัชี 287-0-26170-4               
❑ เช็คขดีคร่อมสัง่จ่ายบรษัิท เบรนแอสเสท เซฟตี ้เทรนนิง่ จ ากดั 

กรณีหกัภาษ ีณ ทีจ่า่ย
บรษัิท เบรนแอสเสท เซฟตี ้เทรนนิง่ จ ากดั (ส านักงานใหญ)่
99/63 ซอยพุทธบชาู 36 แยก 1 แขวงบางมด เขตทงุ่ครุ กรุงเทพฯ
10140
เลขประจ าตวัผูเ้สยีภาษ:ี 0105563158712

การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มัครสามารถทีจ่ะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ ใน
กรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 15 วัน บรษัิทฯ จะหกัค่าธรุการ รอ้ย
ละ 10 ของค่าสมัคร และในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวันงาน 7 วัน 
บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของค่าสมัคร นอกเหนือจากนี้แลว้ 
บรษัิทฯ จะไม่คนืเงนิใดๆ ทัง้สิน้

หมายเหต ุเมือ่ช าระค่าสมัมนาเรยีบรอ้ยแลว้โปรดสง่ใบPay-in เพือ่
เป็นหลักฐานการยนืยัน

แบบฟอรม์การลงทะเบยีน

เพ ือ่ใหเ้กดิประโยชนส์ูงสุดและความสะดวกแกผู่เ้ขา้สมัมนา กรุณากรอกรายละเอยีดใหค้รบทุกชอ่ง

ชือ่บรษัิท _________________________________________ ประเภทธรุกจิ_______________________________________

ส านักงานใหญ ่     สาขาที่ __________________ เลขประจ าตัวผูเ้สยีภาษี _______________________________________  

ทีอ่ยู่ ______________________________________________________________________________________________

ผูป้ระสานงาน_______________________________________โทรศัพท_์________________ต่อ_______________________

อเีมล(์โปรดระบ)ุ_____________________________________โทรสาร___________________________________________

1.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ต าแหน่ง___________________________________________

อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

2.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ต าแหน่ง___________________________________________

อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

3.ชือ่-นามสกลุ______________________________________ต าแหน่ง___________________________________________

อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

จ านวนผูเ้ขา้สมัมนา อตัราคา่สมัมนา ภาษมีลูคา่เพิม่ 7% หกั ณ ทีจ่า่ย 3% สุทธิ

1 ทา่น 3,900.00 273.00 117.00 4,056.00

1 ทา่น 3,500.00 245.00 105.00 3,640.00

สมคัรกอ่นวนัที ่13 มถิุนาบน2565 เหลอืเพยีง! 


